








Aumenta tu produccion con
el poder de lo natural

Utilce Nexulin en la alimentacion de sus vacas,
un extracto de plantas 100% natural que mejora
el aprovechamiento de glucosa en glandula
mamaria aumentando la produccion lechera.

agrobal.net



Mejora la facturacion bruta

Los ingresos brutos de los tamberos se recuperaran en unos
US$ 43 millones en el primer semestre

Los ingresos brutos de los tamberos en délares corrientes en el
periodo enero-junio de este ano rondaran los US$ 394 millo-
nes, un aumento de unos US$ 43 millones versus los US$ 351
millones de igual periodo del ano pasado. Una combinacién de
mayor produccion y precio de la leche explican esta suba de los
ingresos, que es el segundo mayor de la ultima década, solo
superado por el ano 2023 (US$ 404 millones).

Asumiendo un crecimiento de la remision del 15% en junio (ese
mes sufrié el ano pasado duramente los efectos de las lluvias de
otono), y tomando en cuenta los datos parciales de Conaprole,
el primer semestre de 2025 culminara con una produccion de
unos 931 millones de litros, un crecimiento interanual del 6,5%
(+57 millones de litros).

Por otro lado, el precio medio por la leche que percibiran los
tamberos por la produccidon del periodo enero-junio sera de
unos US$ 0,42 por litro, un aumento de 2 centavos versus igual
semestre del ano pasado (+5%).

Esta facturacién bruta de la fase primaria de la lecheria incluye
la produccién de Estancias del Lago, el megatambo del empre-
sario Alejandro Bulgheroni en Durazno, que tiene practicamen-
te el 10% de la remisién de leche del pais. Por tanto, a esos US$
394 millones del primer semestre, habria que restarle unos US$
40 millones (a US$ 355 millones) para tener una aproximacién
mas precisa sobre los délares corrientes que efectivamente in-
gresaron a los tambos tradicionales en Uruguay.



Facturacion bruta por remision a planta

Poder de compra

El indice de poder de compra de la leche en pesos, que procesa
el Inale, cerr6 mayo con un valor de 105 (marzo 2024=100), en
baja de 1,5% respecto al maximo de 107 que habia tocado en
abril.

Respecto a mayo del ano pasado, el poder de compra de la leche
tuvo una mejora de 4,1%. El indice de costos de produccién de
leche en pesos tuvo una suba del 7,1% durante el Ultimo ano.
Sin embargo, esto fue mas que compensado por un aumento
en el indice del precio de la leche en pesos del 11,5%.

De acuerdo con los datos del Inale, el precio promedio que pagé
la industria al productor en mayo fue de $ 17,68 en abril, lo que
pauta un aumento interanual del 8,4%. En tanto, en dodlares el
valor medio fue de US$/It 0,42, en este caso con un avance del
0,2% versus abril del ano pasado. Comparado con el mayo del
ano pasado, el precio en pesos por kilo de sélidos subi6 9,4% a
$/kg 222.

indice poder de compra de la leche







Raciones subieron un escalon
en junio
Los precios de los alimentos balanceados aumentaron

15-16%, pero la expectativa es que la tendencia no se
mantenga

Los precios de los alimentos balanceados pegaron un salto en
las Ultimas semanas, impulsados por una demanda doméstica
muy elevada tanto desde los tambos como desde los corrales
de engorde, beneficiados por los buenos margenes que esta
dejando este ultimo negocio y el crecimiento significativo de la
terminacién a corral en el pais.

De acuerdo con las referencias de la Camara Mercantil de Pro-
ductos del Pais (CMPP), los alimentos balanceados utilizados en
la produccion lechera aumentaron 15-16% en junio respecto a
mayo. Informé referencias de US$/t 297 y US$/t 309 para leche-
ras en mayo, la segunda referencia para las de alto rendimien-
to; promediando junio habian subido a US$/t 341 y US$/t 359,
respectivamente.



Precio de los alimentos balanceadas

La expectativa de que una excelente cosecha de maiz repercu-
tiera en precios a la baja en el mercado interno fue de corta
duracion. Los precios del cereal bajaron en los primeros meses
del ano, pero luego se vieron sostenidos por una muy intensa
demanda local, tanto desde la produccion de leche como desde
los engordes de ganado a corral, que estan trabajando a pleno
y con buenos margenes del negocio, respaldados por la cotiza-
cién del ganado a faena que, en el caso de los de corral, supe-
raron con holgura los US$ 5,00 por kilo carcasa para novillos y
vaquillonas.

Sin embargo, la expectativa para las proximas semanas es que
la tendencia no se mantenga. “Hubo un hueco entre la cosecha
de maiz de primera y de segunda que coincidié con un aumen-
to en el precio de algunos subproductos, caso de cascara de
soja y afrechillo de trigo”, comenté a La Lechera Alvaro Ferrés,
director de la empresa de raciones NUumix. También contribuy6



un crushing menor al esperado en Argentina, lo que presioné
al alza los precios del producto importado. Sin embargo, para
Ferrés la tendencia no se mantendra. “Los precios de las harinas
habian subido, pero ahora estan en baja, tanto la harina de soja
como el DDGS vy la cascara”, afirmé. Esto se complementa con
un excelente rendimiento de las chacras de maiz de segunda,
que estimo en 5.000-7.000 kilos por hectarea.

A su vez, los productores de maiz estan optando por venderlo
himedo al mercado interno ya que implica menores costos, en
especial luego de una gran cosecha de soja como la que se dio
en el pais este ano.

Ademas, las expectativas de que se pudiera exportar maiz de la
actual cosecha, suponiendo que hubieran quedado excedentes,
no se estarian confirmando. El gerente de Originacion de Cerea-
les y Oleaginosas de Louis Dreyfus Company (LDC) en Uruguay,
Mario Sampaolesi, consideré “muy dificil” que pueda embar-
carse maiz (como se hizo el ano pasado) pese a los “muy bue-
nos rendimientos” que se estan obteniendo con las cosechas de
segunda. Coincidié con Ferrés en que el grueso de la cosecha
se esta levantando hiumeda y comercializando en la plaza local,
con una demanda “muy pujante” de la ganaderia para la termi-
nacion en los corrales. “Mi impresion es que el maiz seco que
pueda quedar se va a terminar colocando todo en el mercado
doméstico”, opino el gerente de LDC.
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Hay demanda

El comercio de lacteos aumentaria en 20.000 millones de
litros para 2035, y hay jugadores de peso que no podran
producir mas leche

En una mirada a mediano plazo (2035), Uruguay tendra una
“oportunidad” para captar el crecimiento en la demanda inter-
nacional para el comercio de lacteos que se esta proyectando
para ese horizonte temporal. Asi lo expres6 la economista del
Inale, Mercedes Baraibar, en el Foro Inale 2025.

En su exposicion titulada Mas alla del precio: coyuntura y es-
tructura en el mercado lacteo internacional, la economista ex-
plic6 como grandes jugadores de la produccién (Australia, Nue-
va Zelanda o la Unién Europea) tendran “restricciones” de tipo
ambiental para elevar sus niveles de produccion, incluso con
algun descenso previsto, como el caso de Oceania. De acuerdo
a proyecciones de Rabobank, el comercio de lacteos aumenta-
ra en 20.000 millones de litros para 2035 (de 95.000 millones
a 115.000 millones de litros de leche equivalente). Sudaméri-
ca (Argentina y Uruguay) podrian participar como proveedores
de esa demanda adicional con unos 2.500 millones de litros,
mientras que EEUU aportaria otros 8.000 millones de litros para
2035.



Esa demanda adicional estaria traccionada por el sudeste asiati-
co (+25%), China (4+23%), Africa (+13%), América Central y El
Caribe (+13%), Medio Oriente (+13%) y norte de Asia (+8%).
En el sudeste asiatico, los jugadores que aparecen como ma-
yores dinamizadores de la demanda son Indonesia y Filipinas.
Con el segundo Uruguay ya tiene una hoja de ruta abierta para
el comercio, mientras que con el primero (Indonesia) se esta
aguardando por un certificado sanitario que permitiria ingresar
a ese destino.

Por otro lado, la técnica del Inale indicé que la guerra comercial
que desaté EEUU no ofreceria, por ahora, alguna potencial ven-
tana para los lacteos que Uruguay exporta, mas alla del efecto
negativo que esa disputa comercial tiene sobre todo el comer-
cio mundial y el crecimiento de las distintas economias. “Hoy
es imposible mediar los impactos indirectos de esa guerra” con
“una marana de interconexiones”. “Al comercio siempre le va
bien con la paz”, recordé.
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Apertura comercial

El Ministerio de Economia hablé sobre la agenda
externa y también sobre los cambios internos que se
estan procesando para bajar costos

El economista Alvaro Lalanne del MEF en el Foro del Inale.

Desde la perspectiva del Ministerio de Economia y Finanzas
(MEF), se expusieron oportunidades para el sector lacteo uru-
guayo en el escenario global, considerando tendencias de con-
sumo y cambios geopoliticos. El economisa Alvaro Lalanne, ase-
sor del ministro Gabriel Oddone y adjunto a la Direccion de
Politica Comercial del MEF fue el encargado de transmitir la vi-
sion del gobierno de Yamandu Orsi sobre este nuevo escenario
para el comercio interancional.

Sobre la posiblidad de ingresar al Acuerdo Transpacifico (TPP)
como una via para mejorar el acceso al continente asiatico, dijo
que hoy las perspectivas —que se recogieron en una recorrida
por los distintos paises que lo integran— son “bastante frias”,
ya que hay algunos paises que no estan intresados en el ingreso
de Uruguay. “Vamos a seguir insistiendo pero, a corto plazo, no
deberian existir noticias positivas en ese sentido de aperturas
con Asia”, admitio. Afadié que eso no implica que se sigan lo-
grando avances en materia de certificados sanitarios.



Lalanne comenté que la postura de Uruguay es “mantener bue-
nas relaciones” con los paises que hoy son centrales en el inter-
cambio comercial. Puso el ejemplo de EEUU, que es el principal
mercado para los servicios, o la Unidn Europea que es el prin-
cipal origen para la inversion extranjera directa (IED), mientras
gue China es el principal destino en bienes. Al tiempo que el
Mercosur continda siendo un “mercado muy importante” para
una serie de productos diversificados y servicios.

"En este mundo tan convulsionado, no vamos a dar senales de
animosidad contra alguno de estos mercados”, afirmé.

En tanto, sobre la posiblidad “mas cercana” de cerrar el TLC
con la Union Europea este ano, el jercada del MEF destacé los
beneficios que tendria ese acuerdo no solo para la agenda ex-
terna del bloque, sino también para la inerna, porque ayudaria
a “generar diciplina” y solucionar temas que hoy “no funcionan
bien en el Mercosur”.

Otras de las negociacioines que se tiene la “expectativa” de ce-
rrar este ano es el TLC con el EFTA (Islandia, Liechtenstein, No-
ruega y Suiza) y con Emiratos Arabes Unidos, en un acuerdo
que “seria mas profundo y moderno” con el mundo arabe que
el que hoy esta vigente con Egitpo, explicé el técnico.

En la regién, hablo sobre los avances del Mercosur y de Uru-
guay en forma bilateral para avanzar en un TLC con Panama, al
tiempo que también se estan abriendo los términos de referen-
cia para abrir una negociacion con El Salvador.

Agenda interna

El asesor del MEF dijo que muchas veces suele recurrirse al Mer-
cosur como de cierta manera el culpable de la paralisis de la po-
litica de insercidn interancional; no obstante, Uruguay también
tiene temas por resolver en el funcionamiento de su comercio
interno. Anuncio que algunos cambios que se prevén implentar
tendran sus “resultados sobre la competitividad” del pais. Por
ejemplo, se van a eliminar y/o digitalizar algunos certificados
gue exigen hoy distintos organismos publicos ante la Ventanilla
Unica de Comercio Exterior. También se van a facilitar los cer-
tificados de registros para nuevos productos de exportacion,
un proceso que hoy es “sumamente engorroso y lleva mucho
tiempo”.



China sumo a una Argentina

El gigante asiatico ha estado retraido en sus compras porque
su produccion interna crecio a pasos de gigantes

El protagonismo de China en la importacién de leche en polvo
desde Uruguay y otros proveedores sufrié un notorio freno en
los ultimos anos. Mas alla de los vaivenes de la economia de la
potencia asiatica, hay otros motivos “mas estructurales” que
explicaron ese comportamiento de la demanda. Asi lo explico la
economista del Inale, Mercedes Baraibar, en una nueva edicién
del Foro Inale 2025. En su exposicion titulada Mas alla del pre-
cio: coyuntura y estructura en el mercado lacteo internacional,
Baraibar hizo foco en como esta cambiando la dinamica del
comercio mundial de lacteos.

En 2021, China llegé a importar 843 mil toneladas de leche en
polvo entera (LPE), volumen que se redujo en un 50% a 409
mil toneladas en 2024. Detras de esos grandes numeros, hubo
cambios relevantes en la produccidn interna de leche en China,
gue entre los anos 2018 y 2024 crecié a una tasa promedio



anual de 6,7%. “Eso es muchisimo. Es como si se agregara una
Australia o una Argentina en China”, indic6. Esto porque am-
bos paises tienen una producciéon de un eje de 10.000 millones

anuales, cinco veces mas de lo que produce Uruguay (2.000
millones de litros).

Ademas del efecto de la produccion interna en China, incidié
el cambio demografico que esta procesando ese pais, con una
poblacion que dejé de crecer y que cada vez tendera a ser mas
envejecida, como ocurre en los paises desarrollos o en Uruguay.
Eso ha provocado una retraccién en la demanda por féormula
infantiles, por ejemplo, pero abre una puerta comercial para
“ingredientes lacteos altos en proteinas”. Esto porque la leche
tiene una "alta reputacion” en China.



La intensificacion como llave

Un 40% de los tambos uruguayos viene perdiendo
produccion ano tras ano, aunque una parte importante
esta dispuesta a crecer

Durante la ultima edicion del Foro del Inale, Ana Pedemonte,
responsable de informacién, especializada en generacién de
bases y analisis de datos del Inale, presento los resultados com-
parativos de distintos sistemas de produccion de leche en Uru-

guay.

En primer lugar, la experta hizo un repaso historico de cémo
cayé el numero de productores lecheros entre 2015 (2.900) y
2024 (2.071) en Uruguay. Esto se dio porque los 666 nuevos
productores que ingresaron al negocio fueron mas que duplica-
dos por la salida de 1.481 tamberos durante la Ultima década.



Este proceso se dio junto a una caida importante de la superfi-
cie destinada a la lecheria; sin embargo, la remision de leche y
el stock de vacas en ordene se mantuvo mayormente estable.

Pedemonte indicé que la baja del 28% en el ndmero de remi-
tentes y la concentracion de la produccion en Uruguay es un
“fendbmeno comun” a otros productores de leche. Por ejemplo,
los productores con mas de 1 millon de litros anual son el 26%
del total y son responsables del 73% de la produccién de leche
del pais.

La ingeniera agronoma mostro que en Uruguay hay un 40% de
los tambos que viene perdiendo produccién ano tras ano. No
obstante, marcé como un punto positivo que el 72% de los pro-
ductores estan motivados a crecer. Estos son predios que tienen
una carga (vaca masa/ha) de 1,3 a 1,6, y que tienen “altos nive-
les” de productividad.

Se acorta la brecha competitiva

Histéricamente Uruguay se habia diferenciado versus sus com-
petidores por tener uno de los costos mas bajos para producir
leche. Sin embargo, esa brecha comenzé a cerrarse en los ulti-
mos anos. Hace una década Uruguay tenia una distancia con
EEUU del 13%; hoy es del orden del 7%. Como una opcion para
hacer frente a esta nueva coyuntura para producir leche en el
pais, Pedemonte presento los datos de sistemas de produccion
de leche intensivos (tienen cargas de 1,4 a 2,3 VM/ha). “Hay una
tendencia creciente en estos predios a un consumo mayor de
pasto”, explicd. Estos tambos logran un costo de produccién de
leche de US$/I 0,28 versus un promedio general de US$/1 0,32.

La experta del Inale reconocié que estos sistemas de produccion
intensivos requieren de inversiones y una mejor gestion del pas-
to. También permiten pagar mejores salarios a sus trabajadores
y reducir la huella ambiental de la produccion.
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Encuesta para terneros

El INIA pretende conocer en profundidad como se
desarrolla la crianza de terneros y terneras de reposicion
en los establecimientos lecheros

El Instituto Nacional de Investigacion Agropecuaria (INIA) lanzé
una encuesta nacional dirigida al sector lechero, con el objetivo
de conocer en profundidad coémo se desarrolla actualmente la
crianza de terneros y terneras de reposicién en los estableci-
mientos lecheros del pais. La iniciativa, enmarcada en una es-
trategia de mejora de registros y toma de decisiones, se exten-
dera hasta fines de julio.

“La encuesta esta dirigida a tres perfiles clave del sector: ve-
terinarios asesores técnicos, productores o administradores de
tambos y responsables de la crianza —mas conocidos como
guacheros—", explicé la Dra. Inés Casaretto, investigadora de
INIA. Segun detallé, se busca “relevar cobmo criamos hoy los
terneros y las terneras, con foco en la recria, ya que es un com-
ponente altamente costoso y decisivo para la sostenibilidad del
sistema”.

El formulario, que puede completarse a través de la pagina web
de INIA o por WhatsApp, es completamente anénimo y acadé-
mico, y no solicita datos personales. “Hay preguntas comunes
como la superficie del establecimiento, la cantidad de partos



anuales y el tipo de crianza, y luego cada cuestionario se ajusta
al rol del encuestado, ya sea productor, asesor o encargado de
la crianza”, explicé Casaretto. Entre otros temas, se consulta si
se llevan registros, cdmo se hace ese seguimiento, qué indica-
dores se conocen, si se crian también terneros machos vy si los
datos se procesan o no.

El estudio tiene su origen en un trabajo realizado por el INIA en
2020, liderado por el investigador José Maria Gil, que mostré
gue los registros nacionales vinculados a la crianza son muy
escasos e incompletos. “Estamos alejados de los objetivos que
nos planteamos como pais. Los datos que tenemos hoy son
muy flacos, lo cual dificulta una toma de decisiones mas preci-
sa”, subrayo0 la investigadora. La encuesta apunta, justamente,
a llenar esos vacios y mejorar la informacién de base.

La convocatoria se encuentra activa desde hace 20 dias, y el
equipo de trabajo continuara recibiendo respuestas durante
todo junio y los primeros dias de julio. Si fuera necesario, el pla-
zo podria extenderse hasta fin de mes, aunque “la idea es cerrar
el relevamiento lo antes posible”, aclaré Casaretto.

Ademas de INIA, la iniciativa cuenta con el apoyo del Colegio
Veterinario, centros médicos veterinarios y referentes del sector,
que colaboran con la difusién. Para mas informacién o para
participar en el relevamiento, los interesados pueden ingresar a
la pagina web del instituto o contactarse directamente con los
técnicos responsables.

“Nos interesa la opinién de todos, porque estamos desarrollan-
do herramientas para mejorar los registros y ayudar en la toma
de decisiones dentro de los tambos”, concluyé la doctora Casa-
retto.
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Expectativas para zafra de
verano

Tras una muy buena campana de siembra de pasturas en
otono, ya comienza a perfilarse el arranque del verano para
cultivos como maices y sorgos

La zafra de pasturas de otofo ha sido calificada como “una de
las mejores en los Ultimos anos”, gracias a las 6ptimas condicio-
nes de siembra y preparacion de barbechos. Segun Raul Urres-
tarazu, gerente comercial de PGG Wrightson Seeds, “ha sido un
otono muy bueno para las siembras y también para las pasturas
de anos anteriores”.

Los productores pudieron sembrar todo lo planificado, lo que
resulté en una produccidn con tasas de crecimiento que, en pa-
labras de Urrestarazu, “hace anos no veiamos”. Este contexto
ha permitido mejorar el balance entre las pasturas anuales y
perennes, ya que el ano pasado el exceso de lluvias entrado el
otono postergo las siembras de distintas especies perennes.



Uno de los cultivos que mas ha sorprendido en esta zafra de
pasturas ha sido la avena, especialmente las variedades mas
tecnoldgicas. “Nos sorprendioé para bien lo que esta sucediendo
con las avenas nuevas de mayor valor tecnolégico, como la ave-
na Impacta, que tiene un ciclo mas largo y permite el pastoreo
directo”, destacé Urrestarazu. Este tipo de avena, ademas de
ser una buena opcién para la reserva de pastoreo, se presen-
ta como una alternativa muy interesante para los productores,
dado su impacto positivo en la calidad del forraje.

Por otro lado, la avena brava, con su ciclo mas corto, continuda
siendo una opcion clave para aquellos productores que necesi-
tan hacer reservas de primavera o destinarla a grano. “La avena
brava tiene dos fechas de siembra: la primera es en febrero,
para cosechas en mayo-junio, o se puede sembrar ahora para
hacer reserva de primavera”, explicé Urrestarazu.

Cierre de invierno y el verano

En cuanto a los cultivos de invierno, la zafra esta en pleno de-
sarrollo, aunque los productores enfrentan desafios debido a
un clima que comenzo a complicarse en las Ultimas semanas. Si
bien la colza ha experimentado un crecimiento significativo, las
gramineas como el trigo y la cebada se han visto afectadas por
el retraso en la siembra. “El area de colza crecid, pero el clima
comenzd a complicarse y los cultivos de trigo y cebada estan
atrasados”, comenté el gerente comercial de PGG Wrightson
Seeds. De hecho, parte de esa area que no se sembraria de trigo
y/o cebada esta siendo capturada para opciones de reserva con
avena brava, por ejemplo.



Con la mirada puesta en los cultivos de verano, Urrestarazu an-
ticipa una zafra muy interesante, con un aumento en la siem-
bra de maiz. “Va a ser una zafra muy interesante de cultivos de
verano, con un crecimiento del area de maices, que esta siendo
muy favorable para aumentar la superficie sembrada”, asequro.
En cuanto a la soja, se espera que mantenga el area de siembra
de los ultimos anos, ya que las rotaciones contintan siendo una
parte fundamental de la planificaciéon agricola.

Finalmente, la produccién de forrajes también se vera impul-
sada por la creciente demanda de la ganaderia y la lecheria.
Segun Urrestarazu, si bien hay que esperar coOmo se presente la
primavera en cuanto a clima, nada hace pensar en un replieque
del area destinada de cultivos forrajeros como el sorgo. “Vere-
mos como pinta la primavera en cuanto a lluvias, ya que eso
definira el avance de los cultivos”, explico.

Los sorgos, tanto graniferos como sileros, se mantienen esta-
bles y se han seleccionado materiales con buena tolerancia al
pulgoén, lo que agrega una ventaja en términos de resistencia a
plagas. “Este ano hemos recibido semillas con buen volumen, y
también se ha podido cosechar con calidad, algo que no pasé
el ano pasado”, destaco el gerente de PGG Wrightson Seeds.



El valor medio de
exportacion sigue en alza

Los productos lacteos exportados en mayo promediaron
US$ 3.957, el valor mas alto desde principios de 2023

El mercado internacional de los productos lacteos sigue confir-
mando un gran momento. En délares corrientes, el valor medio
de mayo fue de US$ 3.957 por tonelada embarcada, mante-
niendo una consistente tendencia al alza en lo que va del ano
y con una recuperacion de 19% respecto al ultimo piso, alcan-
zado en enero de 2024. Hay que irse hasta principios de 2023
para encontrar un valor medio de exportacion de lacteos supe-
rior al del mes pasado.

La firmeza de los precios tanto a nivel regional como interna-
cional respaldan la tendencia de los valores de exportacion uru-
guayos. El valor medio de la leche en polvo entera en Oceania
en el mes de mayo, de acuerdo con las referencias del USDA,
fue de US$/t 4.289, con un aumento anual de 29%, en tanto
que en América del Sur la misma fuente indica que el valor me-
dio de este producto fue de US$/t 4.430 —con una suba anual
de 16%— y en Europa la leche en polvo entera ya superé los
US$/t 4.900.

Valor medio de exportacion de lacteos




Otro producto que sobresale en la tendencia observada en el
ultimo ano es la manteca, lo que esta indicando que lo que se
valoriza en el mercado internacional en estos momentos es la
grasa de la leche.

En mayo, con la excepcion del valor medio de los quesos, el pre-
cio medio de los demas principales productos de exportacién
subid respecto al mes anterior. La leche en polvo entera, res-
ponsable del 72% de las divisas generadas, aument6 4% men-
sual a US$/t 4.126. Hay que irse hasta el segundo semestre de
2022 para encontrar un valor medio superior. A mediados de
2022 el precio de la leche en Brasil habia superado los US$ 0,60
por litro, lo cual fue aprovechado por la exportacion uruguaya.

Ahora es distinto, quien “tira del carro” de la demanda es Arge-
lia. En los primeros 20 dias de junio el pais africano llevé 4.300
toneladas de leche en polvo entera, mas que duplicando las
1.250 tons embarcadas a Brasil. El valor medio de venta a Arge-
lia fue de US$/t 4.218 en el parcial del mes, US$/t 121 mas que a
Brasil. Los precios que la industria brasilena paga a los produc-
tores de su pais estan firmes, cercanos a los US$ 0,50 por litro,
pero son claramente inferiores a los de tres anos atras. En las
ultimas semanas los precios brasilefos en délares se vieron sos-
tenidos por la fortaleza del real, ya que en la moneda brasilena
se produjo una baja en el precio pago por la remisién de mayo
de casi 3% respecto al precio medio de abril.

La firmeza del precio de exportacién de lacteos uruguayos ha
permitido mantener el precio pago por la industria a los pro-
ductores lecheros en niveles relativamente elevados. En mayo,
de acuerdo con la informacién del Inale, se dio una baja de 2%
relacionada con una menor producciéon de sélidos. El valor me-
dio fue de $ 17,68. Sin embargo, en ddlares la correccién fue
de solo 0,5% debido a la debilidad del dolar estadounidense en
el mercado internacional, lo que esta impactando también en
la regidén con un fortalecimiento de sus monedas, entre ellas el
peso uruguayo.



Australia abandona meta de
carbono neutro

La decision se basa en cambios en el entorno operativo, los
avances cientificos y los objetivos sectoriales para los proxi-
mos cinco anos

El sector de carne vacuna de Australia ha decidido abandonar
oficialmente su meta de ser carbono neutral para 2030 (Carbon
Neutral 2030, CN30), establecida en 2017, en un giro estra-
tégico significativo reflejado en la actualizacion del plan Red
Meat 2030. Esta decisién, tomada por todos los consejos de la
industria y comunicada discretamente por el Red Meat Advisory
Council (RMAC), responde a una revision integral de seis me-
ses que considerd cambios en el entorno operativo, los avances
cientificos y los objetivos sectoriales para los proximos cinco
anos, de acuerdo a un articulo de James Nason publicado en el
portal australiano Beef Central.

El cambio de rumbo se basa en el reconocimiento de que el
objetivo CN30 ya no es alcanzable. John McKillop, presidente
independiente de RMAC, senald que, aunque la industria sigue
comprometida con la reducciéon de la intensidad de emisiones
por kilo de carne vacuna producida, la evolucion en la compren-
sion cientifica de las emisiones del ganado ha evidenciado que



la neutralidad de carbono no es el enfoque adecuado. En su
lugar, la industria se enfocara en contribuir positivamente a la
meta nacional de emisiones netas cero, manteniendo la renta-
bilidad, la productividad y la sostenibilidad.

Uno de los principales argumentos detras del cambio es la di-
ferencia entre las emisiones biogénicas (como el metano del
ganado) y las de origen fosil. Investigadores como Myles Allen
(Universidad de Oxford) y Frank Mitloehner (Universidad de Ca-
lifornia Davis) han demostrado que las métricas globales utiliza-
das actualmente sobrestiman el impacto climatico del metano
proveniente de rodeos estables, sugiriendo que la “neutralidad
climatica” seria un objetivo mas adecuado que la “neutralidad
de carbono”.

El articulo destaca que, pese a no alcanzar CN30, la industria ha
logrado una reduccién de casi 78% en emisiones netas respecto
al nivel base de 2005, segun datos del CSIRO. Las inversiones
en genética baja en metano, tecnologias limpias, mejoras en el
secuestro de carbono en suelos y eficiencias en faena han sido
claves.

Adam Coffey, vicepresidente de Cattle Australia, calificé el giro
como “un reseteo significativo” que permite avanzar con una
estrategia mas realista y alineada con los verdaderos aportes de
los productores. Recalcod que los ganaderos australianos, espe-
cialmente los que producen a pasto, estan intrinsecamente cer-
ca de la neutralidad climatica. El abandono del CN30, concluyo,
abre la puerta a politicas mas coherentes y discusiones mas sig-
nificativas sobre el rol del ganado en el cambio climatico.
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Casi US$ 1 millon en la Feria
de Prolesa

Proleco hizo un balance muy positivo del financiamiento
otorgado en la feria y dio un pantallazo de como vienen
evolucionado otras lineas de crédito

En didlogo con La Lechera, Mariano Balles, directivo de Proleco,
destaco el balance positivo que dejo para la cooperativa la ulti-
ma edicién de la Feria de Prolesa. Durante esa actividad comer-
cial tradicional de cada junio, se realizé un esfuerzo para apoyar
a los socios en un contexto econémico favorable, con buenos
precios y condiciones climaticas. “Encaramos la feria mirando
que teniamos que hacer un esfuerzo en un ano que viene bue-
no, de astros alineados, buen precio, clima, para fidelizarnos
con el socio de Proleco y hacer un esfuerzo en el ajuste de la
tasa de interés”, dijo.

En cuanto a la financiacién, Proleco destiné US$ 920 mil en to-
tal, a través de diferentes lineas de crédito. Este monto incluyé
la financiacién en Ul de insumos a 12 meses con una tasa de
interés del 4% anual (un ajuste del 20% a la baja con respecto
al ano anterior). Balles expres6 que, aunque el desafio era au-
mentar la financiacion mientras se reducia la tasa de interés,
algo que se supero sin problemas. Se financiaron US$ 666 mil
en insumos y otros US$ 252 mil en inversiones a largo plazo en
délares.



Mariano Balles, directivo de Proleco en su tambo.

Las inversiones financiadas en la feria estuvieron orientadas a la
tecnologiay el impacto ambiental, con proyectos como sistemas
de tanques de frio, sistemas de efluentes, milktaxis (dispositivos
para alimentar terneros), maquinaria de ordene, tractores, en-
tre otros, aprovechando por parte del productor las lineas con
intereses subsidiados del Programa Crédito Dirigido ANDE, que
contindan vigentes (Impacto ambiental Positivo hasta 31/10/25
y Adecuacion Tecnoldgica hasta 31/8/2025). Los productores
gue operaron en la feria con el crédito de Proleco accedieron a
un descuento de pago contado de Prolesa, haciendo aun mas
conveniente optar por el financiamiento.

Balles también resalté la importancia de mantener el contacto
directo con los socios y cdbmo este tipo de créditos han sido fun-
damentales para mejorar la productividad del sector. A modo de
resumen, expreso: “Este ano bajamos ese interés a un 4% anual
en Ul, con el desafio que al bajar un 20% la tasa teniamos que
aumentar la financiacion. Nos vimos superados con creces”.

Por otro lado, Proleco ha continuado con la financiacion de ca-
pital lacteo para los socios de la cooperativa. Esta linea de crédi-
to especial disenada con Conaprole, ha sido fundamental para
la compra y venta de capital lacteo, operando a través de los zo-
nales de la cooperativa. El financiamiento se otorga en délares,



con una tasa del 6% anual con un plazo maximo de 48 meses
para el repago de plazo, el que se hara con la cesién del aporte
del 0,5% del Fondo de Productividad, habilitado para que los
productores puedan quedar respaldados en 100%.

FFIEL y reservas

Mirando al futuro, Proleco tiene en carpeta un relanzamiento
del FFIEL (Fideicomiso Financiero para el Financiamiento de In-
versiones de Establecimientos Lecheros) con un enfoque “mas
agresivo”. La tasa de financiacién para este producto se logré
modificar estando actualmente en niveles muy competitivos
para el mercado, teniendo en cuenta que es una linea que per-
mite hasta 12 anos para la amortizacion del capital. La tasa vi-
gente al dia de hoy esta en el entorno de 6,9%-7% anual. Balles
explicé que este fondo permite financiar todo tipo de inversio-
nes en el sector, incluyendo la compra de tambos, modificacio-
nes de salas de ordene y renovacion de maquinaria.

“Tenemos intencion en el segundo semestre de darle un relan-
zamiento al FFIEL con un impulso mas agresivo, ya que es una
muy buena herramienta. Ahora con el fondeo del BROU esta a
una tasa muy conveniente y competitiva”, considero.

Por otro lado, Proleco atendié una nueva necesidad planteada
por los zonales de Conaprole: la reserva de comida para los pro-
ductores. Esta nueva linea de crédito permite a los productores
adquirir reservas con una financiacion de hasta 24 meses en Ul,
a una tasa del 6% anual, con un tope de 100 mil Ul (aproxima-
damente US$ 15.000).

Estas medidas y los diferentes productos han ayudado a mante-
ner un buen nivel de colocaciones en la cooperativa, “cumplien-
do asi con nuestro principal objetivo de seguir apalancando el
desarrollo de la lecheria”, explicé Balles.



Dicose a la cancha

Cada ano la SPLF realiza mas de 400 declaraciones juradas a
productores, un servicio que busca simplificar y agilizar tra-
mites administrativos

Uno de los servicios que la Sociedad de Productores de Leche de
Florida (SPLF) ofrece a sus socios es todo lo vinculado al manejo
de la trazabilidad del ganado vacuno de sus predios. “Todos los
anos arrancamos el 1° de julio con las declaraciones juradas,
pero es un trabajo que se hace a lo largo de todo el ano. Mes a
mes vamos contabilizando los movimientos que tiene cada pro-
ductor”, explicé a La Lechera la responsable del area, Virgina
Pina.

La SPLF brinda este servicio a unos 360 productores, pero se
hacen mas de 400 declaraciones jurada de Dicose porque hay
casos con mas de un numero. Previo a la presentaciéon de la de-
claracién en formato electronico que hace el servicio de la SPLF,
se le pide a los usuarios que envien un listado con su stock por
categoria para cotejar con la informacién que ya tiene cargada



el productor con su nimero de Dicose. La tecnoldgica ha ido
simplificando este proceso. Hoy muchos productores apelan a
enviar una foto a través de WhatsApp con el conteo por cate-
goria de su stock para cotejar con la informacién que figura en
el SNIG. “Quizas alguna vez podamos tener alguna pequena
diferencia, pero suele corregirse a la brevedad”, indicé la fun-
cionaria de la SPLF.

Pifa aclaré que este servicio de trazabilidad no solo esta habili-
tado para socios de la SPLF, sino que también se puede brindar
(con otra tarifa) para productores ganaderos, por ejemplo, que
quieran delegar el manejo administrativo de su stock ante el
registro oficial del Ministerio de Ganaderia.

Una de las ventajas que ofrece la Declaracién Jurada en formato
digital, es que una vez presentada, a los dos o tres dias el usua-
rio puede acceder a ella para la realizacion de balances o para
presentarla ante instituciones financieras.

Comunicado oficial

El Ministerio de Ganaderia, Agricultura y Pesca (MGAP), a través
del Sistema Nacional de Informaciéon Ganadera (SNIG), informé
que la Declaracién Jurada Anual de Existencias de Ganado y
Frutos del Pais correspondiente al ejercicio 2024-2025 debera
presentarse durante el mes de julio, respetando el calendario
establecido segun el dltimo digito del ndmero de Dicose.

El tramite podra realizarse en formato papel o electrénico, y se
exhorta a todos los productores a cumplir estrictamente con los
plazos fijados, a fin de evitar saturaciones del sistema y asegu-
rar la correcta actualizacién de los datos.



Segun lo dispuesto, quienes presenten su declaracién en for-
mato papel o digital, deberan cefirse al siguiente cronograma:
si el nUmero de Dicose finaliza en 1, 2 o 3, la declaracién de-
bera presentarse entre el 1°y el 3 de julio. Para aquellos cuyos
numeros culminen en 4, 5 o0 6, el plazo ira del 4 al 8 de julio, y
para quienes posean Dicose terminado en 7, 8 0 9, el periodo
habilitado sera entre el 9y el 11 de julio. Cabe destacar que este
calendario es excluyente para la presentacién en formato papel,
ya que dicho medio estara habilitado Unicamente hasta el 11 de
julio, inclusive.

Por su parte, aquellos productores que opten por realizar la
declaracion en formato electrénico utilizando su usuario y con-
trasena personal podran hacerlo durante todo el mes de julio.
Sin embargo, se recomienda ajustarse al calendario extendido
previsto para evitar posibles demoras o fallas en el sistema. En
este caso, los Dicose terminados en 1, 2 o 3 deberan presentar
su declaracién entre el 12 y el 18 de julio; los que finalicen en
4,5 0 6 lo haran entre el 19y el 24 de julio; y aquellos con ter-
minacion en 7, 8 0 9 tendran plazo entre el 25 y el 31 de julio.
En todos los casos, la declaracidn debera reflejar la situacion de
existencias al 30 de junio de 2025, y su presentacién es obligato-
ria para todo niumero de Dicose registrado, independientemen-
te de si se cuenta con animales o no, o si no se han producido
movimientos, variaciones de stock, ni se tienen vacunos. Asi-
mismo, se recuerda que deben declararse los animales “ajenos
dentro” y “propios fuera” del establecimiento, aspectos sobre
los cuales se prestara especial atencidén en la campana de este
ano. El SNIG advierte que podran emitirse advertencias en caso
de inconsistencias detectadas entre las declaraciones.

Otro punto clave a tener en cuenta es la correcta declaracion de
muertes y nacimientos dentro de la Declaracion Jurada. Estos
eventos deben estar debidamente registrados en el SNIG. En
el caso de las muertes, se exige actualizar los datos del animal
correspondiente, y para los nacimientos se debera completar el
registro animal mediante el formulario D1, a fin de asegurar la
trazabilidad individual que exige el sistema.






La visita de un historico

Pepe Ramon, el exdirectivo de la SPLF, estuvo visitando las
instalaciones del parque de maquinaria

José Maria Ramon, mas conocido como Pepe, un histérico bas-
tion de la Sociedad de Productores de Leche de Florida (SPLF) y
del servicio de maquinaria, recibié hace cuatro anos un recono-
cimiento por sus mas de cuatro décadas como directivo. Luego
de un pequeno quebranto de salud, Pepe visité en los uUltimos
dias de junio las instalaciones de parte del parque de maquina-
ria de la SPLF para reencontrarse con viejos amigos y recuerdos.

En una entrevista que habia otorgado en su momento a La Le-
chera, Ramoén contd como fueron los inicios de la SPFL. “Me
acuerdo que en ese momento (octubre de 1957) la SPLF se armo
porque habia cinco listas para entrar al Directorio de Conaprole.
En ese entonces, eran 15 directivos con tres por cada lista. Ahi
se arranco a trabajar muy modestamente con un servicio gre-
mial que habia en ese entonces. Después sumamos el servicio
de maquinaria y luego vino el campo de recria, la trazabilidad
y todos los servicios, legales, impositivos, que hoy ayudan al
productor. También se abrié una oficina que atiende a mas de



100 productores. Esto fue posible gracias al trabajo de mucha
gente, por supuesto. Yo solamente puse mi granito de arena, al
igual que otros directivos que pasaron”, dijo en ese entonces.

En esta entrevista, Pepe también tuvo palabras de elogio para el
personal de la SPLF. “Tenemos un personal con la camiseta pues-
ta desde que arranco la sociedad. Ese ha sido un puntal prin-
cipal desde el comienzo. Me acuerdo de que arrancamos con
dos funcionarios y hoy tenemos 75 trabajadores. Eso de alguna
manera también resume el volumen de tareas que hoy brinda la
SPLF”, destac6. Asimismo, resalté el rol que juega el unirse para
conseguir cosas. “Todo lo que se haga individualmente siempre
es mas dificil que tenga éxito. Para tener éxito hay que agrupar-
se, por ejemplo, para hacer gestiones ante autoridades del go-
bierno, de la intendencia. Siempre ir agrupados da otra fuerza
a cualquier gestidon que se hace”, aseguré Ramon.



Capacitacion cumplida

En la Sociedad de Productores de Leche de Florida seguimos
apostando a crecer como equipo

Durante tres jornadas de formacion, realizamos un taller inten-
sivo de Atencion al Socio y Ventas en nuestra sede central, de
la mano del facilitador Marcelo Machado, quien nos guio con
herramientas, dinamicas y conceptos clave para mejorar la ex-
periencia de quienes confian en nosotros cada dia.

Participaron funcionarios de distintas areas de la Sociedad, en
tres jornadas donde no solo aprendimos, también comparti-
mos, reflexionamos y nos desafiamos a ser mejores.

iGracias a todos los que formaron parte!
Este tipo de espacios refuerzan lo que somos: un equipo en mo-

vimiento, comprometido con brindar siempre lo mejor a nues-
tros productores.
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NEXULIN, Capsaicina mas alla
del rumen

La produccion de leche puede mejorarse promoviendo el
efecto “ahorro de glucosa” y limitando la inhibicion de la
gluconeogénesis

La glucosa alimenta funciones vitales regulando el abastecimien-
to energético de células y tejidos. Este proceso en rumiantes se
caracteriza por bajas concentraciones de glucosa —y baja res-
puesta de insulina— en tejidos periféricos (Bell, Bauman, 1997;
Sasaki 2002). Las vacas lecheras tienen un proceso fisiolégico
aun mas desafiante y extremadamente intenso: necesitan enor-
mes cantidades de glucosa para la produccién de leche y tienen
una corta transicidén entre la prenez y la lactancia.

Suministro de glucosa

En las especies monogastricas, el principal suministro de gluco-
sa se absorbe en los intestinos a partir de los alimentos ingeri-
dos, mientras que los rumiantes dependen principalmente de la
glucosa producida por la gluconeogénesis hepatica. El principal
precursor neoglucogénico es el propionato, que representa mas
del 60% de los sustratos, seqguido de lactato con aproximada-
mente el 20%, y luego los aminoacidos, los acidos grasos vola-
tiles menores (valerato, isobutirato) y el glicerol (Drackley et al.,
2001).

Captacion de glucosa: tejidos vs glandula mamaria

Para que la glucosa sea absorbida por las células, debe ingresar
mediante un transportador de glucosa, moléculas (GLUT). Hay
13 tipos diferentes de GLUTs, cada uno con un rol y modo de
accion especifico. Las GLUT1 responden a la concentracion ba-
sal de glucosa y se encuentran en todos los tejidos (De Koster
and Opsomer, 2013). Entre las distintas moléculas GLUT, solo
las GLUT4 responden a la estimulacion insulinica, facilitando
la captacion de glucosa por el musculo esquelético, tejido adi-
poso y musculo cardiaco. La captacion de glucosa en glandu-
la mamaria es un caso especial: estd impulsada esencialmente
por GLUT1 y GLUTS, y caracterizada por ausencia de GLUT4. En



glandula mamaria entonces, el metabolismo de glucosa no esta
regulado por la insulina. La glandula mamaria absorbe mas del
50% de la glucosa disponible y esta cifra puede alcanzar el 85%
cuando la produccion alcanza su pico.

Ahorro de glucosa

Al final de la gestacion y al principio de la lactancia, las vacas
lecheras presentan resistencia a la insulina. De hecho, los pro-
cesos internos de la vaca cambian de rumbo para garantizar el
suministro suficiente de glucosa al ternero dirigiendo la glu-
cosa a la produccion de leche y, al mismo tiempo, limitando la
absorcion de glucosa en los tejidos periféricos (De Koster and
Opsomer, 2013). Este fendbmeno se conoce como “ahorro de
glucosa”.

Inhibicion de gluconeogénesis

La gluconeogénesis es el principal proceso metabdlico produc-
tor de glucosa en los rumiantes. Esta via esta regulada por la
disponibilidad de sustrato y por hormonas como la insulina y
glucagén. La funcién de la insulina es inhibir la gluconeogéne-
sis y reducir la produccion de glucosa cuando sea necesario.

Suplementar Capsaicina by pass promueve la produccion

de leche

La produccién de leche puede mejorarse promoviendo el efecto
“ahorro de glucosa” y limitando la inhibicién de la gluconeo-
génesis. Empezamos con la hipotesis que niveles mas bajos de
insulina podrian llevar a un cambio en la distribucion de glu-
cosa, redireccionandola a glandula mamaria y de esa manera
mejorar la produccion de leche. Se realizé un estudio para eva-
luar el efecto del suplemento de capsaicina by pass (RPC) en la



respuesta a la prueba de tolerancia a la glucosa, que mide la
concentracion de insulina en sangre (Oh et al., 2017). La con-
centracion de glucosa no se vio afectada por la suplementacién
de RPC post desafio con glucosa. Sin embargo, en comparacion
con el control, el RPC disminuyd la concentracion de insulina
en suero tras la aplicacion de glucosa. El area bajo la curva de
concentracion de insulina se redujo 25% con el RPC (Ver fig 1).

HePIERN Efecto de RPC en la concen-
tracion de insulina sérica luego de la
administracién intravenosa de glucosa
en vacas lecheras

La ingesta de materia seca no se vio afectada por la suplemen-
tacion con RPC y la produccion de leche aumenté en los tra-
tamientos con RPC en comparacion con el control. La eficien-
cia alimenticia mejoré linealmente con la suplementacién con
RPC. No se observaron diferencias significativas en los niveles
de NEFA y BHB.

Rendimiento lacteo diario.




Capsicum by pass y el rendimiento del periodo de transi-
cion

En 2020-2021 se realizé un ensayo que evalud la suplementa-
cion de RPC sdesde 21 dias previos al parto hasta 60 dias de lac-
tacidon bajo condiciones comerciales. El rendimiento general de
las vacas que recibieron RPC mejord con un aumento del 8,6%
en la leche corregida por energia (Véase la figura 2, rendimien-
to lacteo diario). Ademas, el aumento de glucosa en sangre a
los 3 dias después del parto apunta a un posible cambio en la
respuesta de la insulina y la gluconeogénesis hepatica.

Promoviendo el ahorro de glucosa y la gluconeogénesis
Para entender como se ahorra glucosa y se redistribuye a glan-
dula mamaria, introduciremos el concepto NON-NUTRITION. Es
un concepto novedoso y refiere al uso de compuestos en la
dieta, que no tienen un efecto nutritivo y que se llaman no-nu-
trientes. Los no-nutrientes son sustancias sin valor nutricional
per se, pero que tienen la capacidad de modular una variedad
de respuestas fisioldgicas e impactar positivamente en el des-
empeno del animal, actuando a nivel del metabolismo, sistemas
endocrino e inmunologico y en la microbiota.

NEXULIN es el primer —y Unico hasta ahora— aditivo no nutri-
cional para vacas lecheras en el mercado. Estda compuesto por
Capsaicina de by pass ruminal. La Capsaicina es un compues-
to extraido del Capsicum o pimiento rojo. Todos los mamiferos
presentan receptores naturales para la capsaicina, receptores
intestinales TRPV1 que en el caso de rumiantes se encuentran
en yeyuno principalmente pero también en otras partes del in-
testino delgado. Por eso es necesario que la capsaicina sea de
by pass ruminal, si asi no fuera, la capsaicina ejerceria su accion
en rumen y nunca obtendriamos el resultado que deriva de la
activacién del gen TRPV1.

NEXULIN se compone de un nucleo de Capsaicina, recubierto
por una matriz especial y patentada, que garantiza que la Cap-
saicina llegue a los receptores TRPV1 y se desate una importan-
te accién neuroendocrina que tiene como resultado la modu-
lacién de secrecion de insulina y una mejor distribucion de la
glucosa, aumentando su disponibilidad en glandula mamaria.



El mantenimiento de la gluconeogénesis provocado por niveles
bajos de insulina aumenta la produccion de glucosa y la inhibi-
cion de captacion de glucosa por parte de los tejidos periféri-
cos; asi, se disponibiliza mas glucosa en glandula mamaria, se
forma mas lactosa y se produce mas leche. Por otra parte, se
inhibe la lipolisis, mejorando la salud de la vaca, disminuyendo
las cetosis subclinicas y mejorando el estado de la vaca al final
de la lactacion.

Abastecimiento y demanda de glucosa para vacas en transicion




Adaptada de Overton (1998)

La figura 3 muestra un trabajo realizado en un tambo pastoril
en Nueva Zelanda, donde en dos rodeos, uno control sin NE-
XULIN y otro con la adicion de 1 g/vaca/dia de NEXULIN PX. El
resultado principal fue que el rendimiento de la produccién de
leche desde la semana 2 a la 15 pos-parto aumenté de 26,1 li-
tros a 27,9 litros, un aumento de la produccion de 1,8 litros por
vaca/por dia, mas de 6 %.

Technical bulletin NEXRUM-03; Stelwagen et al. 2016 ADSA-ASAS JAM

Podemos concluir que el mantenimiento de la gluconeogénesis
provocado por niveles bajos de insulina aumenta la produccion
de glucosa y la inhibicidén de captacion de glucosa por parte de
los tejidos periféricos asi, se disponibiliza mas glucosa en glan-
dula mamaria, se forma mas lactosa y se produce mas leche.
Por otra parte, se inhibe la lipolisis, mejorando la salud de la
vaca, disminuyendo las cetosis subclinicas y mejorando el es-
tado de la vaca al final de la lactacidon. Fuente: equipo técnico
ADM-Agrobal





















Remision

Remision de leche a plantas industriales

Acumulado anual
Mar-25 Abr-25 May-25 2025 Dif % 25/24
Millones de litros 140 151 166 754 4,7%
Fuente: Inale

Remision de leche a plantas industriales
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Contenido de grasa y proteina
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Precios

Precio de laleche al tambero en laregion

Diferencia %

May-24 Abr-25 May-25 Mes Afio
Uruguay S/l 16,31 18,05 17,68 -2,1% 8,4%
Brasil RS/I 2,46 2,82 2,74 -2,9% 11,6%
Argentina Ar$/l 389,33 461,01 467,92 1,5% 20,2%
Uruguay Cents USS/I 0,42 0,43 0,42 -0,6% 0,1%
Brasil Cents USS/I 0,48 0,49 0,49 1,2% 3,1%
Argentina Cents USS/I* 0,41 0,40 0,39 -2,2% -3,0%

Datos en rojo estimados; * Cambio exportadores

Fuente: Inale, MAGyP, Cepea

Precio de la leche al productor
0,55

Precios de referencia de hacienda

Razas lecheras

Vaca en produccion
Pieza de cria
Vaquillona préxima
Ternera

Vaca refugo especiales
Vaca refugo buena

0,50

0,45

uss/I

0,40

e—ruguay

%

$—-@£

Brasil Argentina

Precios promedio en el Global Dairy Trade

Valor medio

Leche en polvo entera

Leche en polvo descremada

Manteca
Quesos

Volumen comercializado (tons)
Fuente: GDT, en USS/t

May-25
USS/cabeza 1050-1300
USS$/cabeza 700-820
USS/cabeza 1450-1670
USS$/cabeza 450-550
USS/k carcasa 3,97
USS/k carcasa 3,87

Exportaciones

Jun-25

1300-1500
800-900
1500-1700
400-600
4,12

4,07

Razas carniceras
Novillo gordo
Vaca gorda
Ternero 180 k
Novillo 240-300k
Vacainvernada
Fuente: TA, ACG

Diferencia (%)

17-Jun Mes Afo
4.389 -4% 13%
4.084 -6% 20%
2.775 -1% 0%
7.890 1% 7%
4.992 0% 19%
15.209 0% -9%
May-25 Jun-25
USS$/k carcasa 4,70 4,95
US$/k carcasa 4,42 4,72
USS/k en pie 2,83 2,94
US$/k en pie 2,57 2,62
US$/k en pie 1,89 1,92

Exportaciones uruguayas de lacteos

May-25

Leche en polvo entera
Leche en polvo descremada

Manteca

Queso

Total

Fuente: en base aln

Tons
11.989
1.158
494
1.511
17.319
ale

USS/t
4.126
3.246
6.744
4.816
3.957

Acumulado anual

Tons
60.401
7.163
4.316
8.023
95.072

Dif % 25/24

USS/t Tons UssS/t
3.947 2% 15%
3.109 1% 3%
6.463 -1% 26%
4.937 -26% 1%
3.770 1% 9%



Exportaciones

Valor medio de exportacion de leche en polvo entera

4600
4400
4200
@ 4000
o
w3800
=
& 3600
v
D 3400
3200
3000
2800
- =4 4 N N N N MmO »n on 0NN < < S < o
AR A T T L S T N B I
> ¢ » 9 > ¢ = &8 > o = &8 > o = g9 >
T @ O w ® & O @w ® w O w ® o O w ®
£ ® € + £ ®© € - £ ® € % £ ®©® £ % ¢

Fuente: Aduanas

Referencias

Referencias internacionales

Dif %

En USS$/t May-25 Mes Afio
Oceania 4.289 5% 27%
Leche en Am. Sur 4.430 3% 16%
polvo entera Europa Oeste 4.911 0% 23%
EEUU 4.562 1% -6%
Oceania 2.935 -1% 12%

Leche en
Am. Sur 3.307 2% 2%

polvo
Europa Oeste 2.721 0% 4%
descremada

EEUU 2.657 4% 6%
Oceania 7.826 3% 13%

Manteca
Europa Oeste 8.344 -2% 26%

i 0, 0,

Cheddar Oceania 5.141 1% 19%
EEUU 4.105 8% -1%

Fuente: USDA

Precio de leche en polvo entera Precio de los alimentos balanceados
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Fuente: USDA Fuente: CMPP

Referencias de precios de insumos

Diferencia %

Ultimo Mes Afio

Maiz Superior Grado | Puesto en Montevideo UsS/t Nom X X

Bueno Grado Il Puesto en Montevideo USS/t Nom X X

Importado partido Aretirar de Montevideo  USS$/t Nom X X

Sorgo 14% humedad Puesto en Montevideo UsS/t Nom X X
Cebada Forrajera buena Puesto en Montevideo UsS/t 175 0% 3%
Harina de soja 46% proteina, 1,5% grasa UssS/t 350 -1% -19%
Soja 2022/23 Puesta en Nueva Palmira USS/t 352 -2% -14%

Trigo 2022/23 Puesto en Nueva Palmira USS/t Nom X X
Alimento balanceado Lecheras A retirar de planta USS/t 341 15% 2%
Lecheras alto rendimiento A retirar de planta USS/t 359 16% -5%

Promedio de rango informado por la CMPP






